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Telegrafsl<o prograrniranje 

-E VERNER FON SIMENS ZNAO, kada je pustio urad telegrafsku 

._; koja je spojila London i Kalkutu, da je zacetnik novog vida komu­

...:a.cije, pitanje je dokle hi razni vidovi umrezavanja danas dogurali. 

.gova zelja je bila da omoguCi brzu 

··.ln ikaciju izmedu udaljenih mesta i 

'e poslo za rukom kada je prona­

nacin za proizvodnju dovoljne 

,ne elektricne energije da poruka 

ltuje" kroz 11.000 kilometara duga­

~J. Dinamo-elektricni princip koji 

"nislio omoguCio mu je upravo to. 

_. . t!n opski telegraf uspostavio je nove 

laTde - od Londona do Teherana 

je stizala za priblizno minut, dok 

krajnjeg odredista Kalkute bilo 

~_no 28 minuta - za danasnje pri­

:rtava vecnost Ali u to vreme, alter­

'e bila pismo, a one je na toj rela­

· ·,ilo nepuna dva meseca. 

;'"11 zbog pronalaska mladog gospo­

. m ensa, osnivaca istoimene kom­

a delom zbog niza drugih izuma, 

~ ' i svet ispresecan je nizom tele­

, .acionih mreza koje omogucava­

mOE svega sto je u digitalnom ob­

'" ~ovo u trenu. To je omoguCilo i 

azvoj novih vidova poslovanja 

. ,~;e rasprostranjenijeg outsource­

<;0 postaje nova grana industrije. 

nisu prazne reCi, svedoCi i to sto 

ogodisnjem CeBIT-u velika paz­

,.~ena ne sarno ovoj grani softver­

_ J 5trije nego i novim uslugama 

, "'.I proistekle iz velikog napretka In­

ta o Glasovna komunikacija preko 

-de, popularni VoIP (Voice over IP), u 

-, ie naveliko postala sinonim za jef­

_la sovnu komunikaciju, a kod nas se 

ogucnost retko i pominje_ Seticete se 

:1edavno mnogi nasi davaoci Inter­

'luga imali vel ike neprijatnosti zbog 

..:Ilia takvih usluga, jer drZavna tele­

komunikaciona kompanija jednostavno 

nije zelela da se odrekne prilicno dobre 

zarade od k1asicnog medunarodnog sao­

bracaja. Primera radi , minut razgovora s 

Amerikom preko protokola IP kosta 

manje od sest dinara, dok klasicna veza 

kosta sedam puta vise. Da ne bude zabu­

ne, cena od sest dinara se placa sarno ako 

se ne koristi racunar - razgovor preko 

dva racunara gotovo je besplatan. 

Unekoliko isti koren kao jeftina gla­

sovna komunikacija preko Interneta ima 

i problem razvoja softverske industrije. 

Znatnom broju velikih kompanija iz raz­

vijenog dela sveta odgovara da softversku 

industriju preseli u zemlje u kojima je 

cena poslovanja mnogo nih nego kod 

njih. Upravo je tako Indija dozivela pravi 

procvat u tom vidu kompjuterskog 

poslovanja, a sve sto je drZava trebalo da 

uradi bilo je da omoguCi jeftin i pouzdan 

naCin za komunikaciju s poslodavcima iz 

sveta - razumljivim jezikom receno, do-

bar pristup Internetu. Ruku na srce, nas 

problem nije sarno u nedovoljno dobrim 

telekomunikacijama, koje se u poslednje 

vreme pomalo i popravljaju, vec nam ne­

dostaje i specifiean rukovodeCi kadar koji 

ume da pronade partnere. Nedostaje 

nam i marketing koji ce Srbiju prikazati 

svetu kao zemlju u kojoj se prave dobri 

programi. Nedostaje nam i to sto drZava 

ne prepoznaje softversku industriju kao 

mogucu stratesku granu privrede_ Korak 

u tom pravcu imao bi veliki, pozitivan 

efekat na drustvo u celini: sprecio bi odliv 

mozgova 0 kome se sve vise (ponovo) 

govori, omoguCio bi mladim skolovanim 

ljudima da u zemlji rade i zaraduju pri­

stojne plate od kojih bi i drZava dobila 

svoj deo u vidu poreza i podstakao moti­

vaciju mladih da se obrazuju i usavrsava­

ju. Mogao bih da navedem i niz drugih 

pozitivnih posledica koje bi bile logiean 

nastavak razvoja jake softverske industri­

je kod nas - od povecanja IT potrosnje i 

privrednog rasta u ovoj oblasti do ukup­

nog razvoja drustva i vracanja "srednje 

k1ase" na scenu. 

Cini mi se da cemo, dok se ova grana 

privrede ne shvati mnogo ozbiljnije na 

svim nivoima, biti svedoci da sarno poje­

dine snalazljive firme i pojedinci doka­

zuju da se na ovaj naCin moze uspeSno 

posloyati. Ono sto me vise brine jeste iz­

Yesnost da cemo do tada "slati" nase pro­

gramere u inostranstvo da rade isti posao 

koji bi mogli da rade i u zemlji. Ko zna, 

mozda to i nije lose - kada se, i ako se, 

oyde stvore dobri uslovi za razvoj pro­

gramerskih firmi, nasi Ijudi koji sada 

rade napolju moCi ce da budu menadzeri 

iii savetnici u njima. • 

Retja Jovic je g/avni i odgovorni urednik ca­

sopisa Mikro. Njegove uvodne reci procitaj­

te na adresi www.mikro.co.yu/arhlva/retja. 
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