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Posvetite se najboljem

Ponasajte se kao da je nemoguce
da ne uspete

Unesite se celim srcem u prodaju
Postavite se kao pravi profesionalac

Detaljno se pripremite za
svaki razgovor

Posvetite se neprestanom ucenju

Prihvatite potpunu
odgovornost za rezultate

Savladajte briljantno osnove prodaje
Gradite dugorocne odnose

. Budite specijalista za

poboljsanje finansija

Koristite edukativnu prodaju
sa svakim klijentom

Izgradite megakredibilitet sa svakim
potencijalnim kupcem

Uspesno odgovorite na primedbe

Imajte profesionalni odnos
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15. Savladajte zavrsetak prodaje

16. Iskoristite svaki minut

17. Primenjujte pravilo 80/20 na sve
18. Neka vas prodajni levak bude pun

19. Postavite jasne ciljeve
prodaje i prihoda

20. Dobro upravljajte svojom teritorijom

21. Vezbajte sedam tajni
uspesne prodaje

Zaklju¢ak: Sveobuhvatan pristup
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