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Pet milijardi razloga zbog 

kojih treba da proCitate ovu knjigu 


Od 1987. dogodilo nam se mnogo stvari . Te godine objavio sam 
knjigu VeStina paslavanja , koja je sa svojih preko milion primeraka po­
stala najprodavanija knjiga deeenije. 

Poslovno pravilo br. 1: Ako ne kaiete Ijudima da ste uspeJi , oni to 
verovatno nece primetiti . 

Pre nekoliko meseei sam ponovo uzeo u ruke VeStinu paslavanja , 
letimicno je pregledao, a onda proCitao prvi i poslednji paragraf. Shva­
tio sam da ona, i posle sedamnaest godina, zvuCi istinito. Sledece reci 
sam i juce mogao napisati: 

Prvi paragraf: Ja ta ne Cillim zbag navea. Imam ga mnago, vise ne­
ga sta mi je ikad trebala. Ja ta Cinim zbag samag tinjenja . Sklapanje 
paslava je maja umetnicka farma . Drugi /judi divna slikaju. iii pisu pre­
/epu poeziju . Ja valim da sklapam pas/ave, pre svega ane velike. Ufj­
vam II fame. 

Poslednji paragraf: Nel7lojte me shvatiti pogre.flla. Nameraval7l i da­
lje da pravim pas/ave, velike paslave, i to bas kad je vreme za Iljih . 

Sada je 2004. 1a i dalje , preko eelog dana sklapam paslove . i da­
lje ne radim to zbog novea. 

Ne mislim da i vi treba taka da radite. Novae, istina , nije cilj po 
sebi , ali je ponekad on najboljc sredstvo da ostvatite svoje snove. Sta­
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ga , ako sanjate velike snove, i ako trazite nacin da ih ostvarite , ovo je 
knjiga namenjena varna. 

Kako se obogatiti. Tako sam odluCio da nazovem ovu knjigu, jer 
mi Ijudi, kad god me sretnu, obicno postavUaju to pitanje . Pekara pita­
te kako se pravi hleb. Milijardera pitate kako se pravi novae . 

Svakako, postoji mnostvo slicnih knjiga koje su napisali milioneri. 
Milijardere je vee teze naCi meau autorima. A milijarderi koji se bave 
nekretninama, koekom, sportom i zabavom, nalaze se jos teie. 

A od ovih su najveei milijarderi oni koji poseduju solitere na Men­
hetnu i imaju TV serije u udarnom terminu. Potpuno sam ubeden da 
sam jedini, i Opra ee mi dugovati novae , ako ikad odluci da napise dru­
gu knjigu i upusti se u posao sa nekretninama. 

Poslovno pravilo br. 2: Budi kratak, brz i direktan . Strane koje sle­
de biee otvorene i saZete , ali nemojte da vas kratkoea pasusa spreci da 
uzivate u dubini saveta koje eu yam dati. Ove price i mudre reCi su 
destilisani proizvod visedeeenijskog zivota na vrhu. 

Dakle, evo gaoDobit od Donaldove knjige. Kad zaradite svoju pr­
vu milijardu, ne zaboravite da mi se zahvalite. Adresu znate. 

PosloVl1o pravilo hr . 3: 

Pocnire da radite odmalena . Ja sam radio. 



