Obaveze prodavca i kupca po Beckoj konvenciji o medunarodnoj prodaji robe

uvoD

Medunarodna kupovina i prodaja robe je najosnovniji posao medunarodnog poslovnog
prava, kojim se ureduju neposredni pravni odnosi u konkretnom pravnom poslu izmedu
prodavca i kupca odredenih roba. Drugi poslovi vezani za medunarodnu prodaju i kupovinu
robe su dodatni, oni koji treba da omoguce ili olakSaju osnovni posao koji ostaje prodaja i
kupovina roba. Medunarodna prodaja robe moze biti uredena pojedinim ili kombinovanim
pravilima, kako onima sadrzanim u nacionalnim, medunarodnim i autonomnim izvorima
prava, tako i onima koje ugovorne strane same ustanovljavaju za regulisanje medusobnih
prava i obaveza.! Ugovorom o medunarodnoj kupovini i prodaje robe se prodava¢ obavezuje
da inostranom kupcu stavi na raspolaganje odredenu robu i da po osnovu tog posla kupac
sti¢e pravo svojine na tu robu. Cilj posla je da se obezbedi prenos, odnosno transfer robe koja
je predmet ugovora o kupovini i prodaji, iz drzave u kojoj se roba nalazi u drugu drzavu.
Istovremeno, zaklju¢enjem ugovora se kupac obavezuje da prodavcu isplati odredenu cijenu
robe.Medunarodna kupovina i prodaja postoji ako su ugovorne strane subjekti koji imaju
sjediSte u razli¢itim drzavama i ako se roba koja je predmet ugovora o kupovini i prodaji
izvozi u drugu drzavu ili kad su ponuda i prihvatanje ponude izvrSene u razliitim drzavama,
odnosno kad se roba isporucuje u drzavi razlicitoj od one u kojoj je data i prihvaé¢ena ponuda.
Ugovor o medunarodnoj prodaji i kupovini robe je podvrgnut razli¢itim pravnim uslovima
kojima se ureduje izvoz i uvoz roba. Uvoz moZe biti potpuno liberalan, odnosno slobodan,
bez posebnih uslova koje namece drzava. Ali, uvoz moze da bude ureden i tako da je
neophodna posebna dozvola za uvoz odredenih roba, bilo na osnovu dozvole koja je
ogranicena vrijednoS¢u robe koja se placa u devizama, bilo da je uslovljen sistemom
kontigenata. Takode i izvoz roba moze biti podvrgnut odredenim ograni¢enjima. Drzave
ponekad ogranicavaju uvoz ili izvoz kao mjeru svoje ekonomske politike, pa iako je ugovor u
principu izraz slobode volje stranaka ugovora, one u tom slucaju moraju da vode racuna, pri
zaklju¢enju ugovora, o tim moguéim ogranicenjima. Iz svega ovoga nametnula se potreba za
standardizacijom medunarodnih ugovora o prodaji §to je ve¢ pokuSavano da se uradi sa kraja
19. i poCetkom 20. vijeka u medunarodnim organizacijama kao $to su Haske konferencije za
medunarodno pravo i UNIDROIT a kasnije i specijalizovane organizacije UN, kao S$to je
UNICITRAL. S obzirom na neizvjesnosti u poslovnim transakcijama i postojanje medjusobno
konfliktnih pravnih sistema, nemoguce je pore¢i da je stvaranje unifikovanog prava
medjunarodne prodaje od krucijalnog znacaja.

U ovom radu ¢u pokusati da objasnim kako je usljed drustvenih potreba doslo do
standardizacije 1 unifikacije medunarodnih trgovackih pravila, §to je dovelo do donoSenja
Becke konvencije 1980 godine. Takode ¢u pojasniti kako su regulisani ugovori o
medunarodnoj prodaji roba po Beckoj konvenciji, koje su to opste odredbe konvencije, kakve
obaveze ima prodavac a kakve kupac, kako je regulisan prelaz rizika sa prodavca na kupca i
kako je regulisana naknada Stete u slucajevima bitnih povreda ugovora o prodaji.

! Jovicié K. (2011), 30 godina konvencije UN o ugovorima o medunarodnoj prodaji robe, Strani pravni Zivot,
Beograd, str.144



