PREDGOVOR

U privredi industrijski razvijenih zemalja dodlo je posljedniih
znacajnih promjena u pogledima i naéinu rada gospodarskih |
nih organizacija. Ove promjene nastale su kao posljedica b
ko-tehnoloSkih znanosti, a zaostajanja gospodarskih funkcija, n
raéunovodstva i drugih. Da bi se uspjeSno primjenjivala moderna
bilo je potrebno usavriavati i dotjerivati sve funkcije privred
a majhitnija potreba usavrSavanja zapazala se kod prodajne fus

Moramo priznati da je u naSoj privredi, a i u gospodars
ovoj tematici pridavana premala briga. Posljedice toga vidljive su =
izmedu primijenjene tehnologije i neodgovarajuée organizecije i meic
prodaje i drugih funkcija organizacija udruzenog rada.

Uvodenjem samoupravnog privredivanja racunovodstvo je sve vife oriomn-
tirano kao izvoridte informacija za kreiranje poslovne politike i v«
vanja organizacije udruZenog rada, pa se tako ukazuje nuznost kor 5
macija raunovodstva i na podrucju prodajnih zadataka. Prodajo i3elo-
vanja takvih ¢inilaca trajno doZivljava brojnije promjene u uspore 24
funkcijama u organizaciji udruZenog rada. Svaka promjena prodaje ugler=om
je usmjerena stvaranju uvjeta zaposljavanja modernijih tehnolos 3

U procesu promjena u radu prodajnog poslovanja i unapre
ne mozZemo doéi do zadovoljavajuéih’ rezultata iskljuéivo zahv
zaciji i tehnici rada prodajne funkcije. Potrebno je uciniti o
hvate i u drugim funkcijama organizacije udruzenog rada, pa p
tate korisno upotrebljavati na unapredenju rada prodaje. U to
metode obratuna poslovanja osiguravaju dio radunovodstvenih
koje imaju utjecaja ma prodajno poslovanje, kao ¢inilac donoien;
odluka iz podrucja rada prodaje.

Takav utjecaj tehnologije na zadatke prodaje, s jedne strane, © muznoot
seznijeg i intenzivnijeg koriStenja informacija obraduna poslovaniz =z =
ravanje rada prodaje, s druge strane, djelovali su kao podsticaj za pricivs
traZivanju utjecaja metoda obrafunae ma kreiranje odluka prodain:
Samo promatranje ogranifili smo na informacije dobivene prim jes
pokriéa u obradunu poslovanja organizacije udruzenog rada.

Neposredan povod za ovaj rad dalo je i savjetovanje Druftvae =hos
Zagreb, o temi: Teoretski i prakti¢ni problemi primjene me
ting«, Pula, 1967, gdje se prvi put u nafoj javnosti opsez
mjeni obratuna metodom pokrica.



http:racunovodstven.ih

Rad zahvaéa graniéno podruéje izmedu raéunovodstvenih obrafunae i od-
luka na podruéju prodaje. U tom nastojanju javljala se teskoéa oko selekcije
obradivane materije, kako bi se izbjegao ulazak wu detalje ra¢unovodstvenog
odnosno prodajnog poslovanja. TeZnja je, dakle, bila primjena dobivenih infor-
macija metodom pokriéa u pripremi odluka o prodaji. Vanjski ¢inioci prodaje
spominjani su samo koliko je bilo neizbjeZno za objas$njenje utjecaja informa-
cije obraduna na konkretnu odluku prodajne sluzbe.

Priprema svih vaZnijih odluka prodaje popradena je primjerima izraZeni-
ma pomocu tabela, grafikona, formula i shema. Zbog toga rad moZe posluziti
praktiéarima, osobito zaposlenima na poslovima prodaje, ra¢unovodstva, ana-
lize poslovanja i planiranja. Isto tako rad je namijenjen studentima za izuda-
vanje racunovodstvenih informacija, prodajnog poslovanja, te planiranja i ob-
raduna poslovnog rezultata.
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