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NAGLI USPON VEZANIH POSLOVA U SVEnJ 

Vezani trgovinski poslovi (VTP) u p-raksi savremene svetske trgovine na 
pravili sU pravi prodor tokom nekoliko poslednjih godinai sada, prema 
razlicitim procenama, cine 'i veoma razlicit udeo u tJkupnoj svetskoj rob
noj razmeni. Te procene krecu se od skromnih 5--10% (procene GAn~a 
i MMF-a) preko solidnih 20% (procene eksperata OECD), do za·istaim
presivnih 30--40% ukupne godisnje robne razmene u svetu (prema nekim 
drugim izvorima). Bez obzir.a na razlicite stavove 'i tretman tih vrsta me· 
duna,rodnih trgovinskih transakcija, sama ova cinjenica ozbiljno obraca 
paznjou na njih, te zasluzuju da budu ana,lizirani i da se predvida nj,ihovu 
bltducnost. 

Sobzirom na to da su vezani poslovi u svoj'Oj sustini takve meduna·rod· 
ne trgov,inske transakcije ikoje su u suprotnosti sa prihvacenim osnov
nim nacelima slobodne konkurencije i multi·lateralne trgovinske prakse i 
razmene u svetu, nije cudno sto nailaze ne samo na neprihvatanje, nego 
i na oz~il}nu OSoudu od strane institucional·izovanih oblika ·organizovanja 
svetske trgovinske i f·inansijske saradnje. odnosn'O medunarodn·ih eko· 
noms;kih ,i finansijskihinstitucija, na celu sa Meduncwodnim monetamint 
fondom i Svetskom bankom. Pre svega iz tog razloga 'i nema zvanicnih 
statistickih i drugih podata.ka 0 kretanJui ·razvo}u prakse VT,P u medu· 
narodnoj trgovini, odnosno 0 njihovoj stvarooj uloz,i i mestu u razvojll 
medunar'odne ra.zmene robe i usluga . Preduzecak'Oja se have tim poslo
vima svesno izbegavaju da pruze bilo k~ve detalje i zvanicna objasnjenj:l 
o obimu ,i vrednosti tih poslova. Postoji, dakle, Qrganizovani otpor ,sirentll 
ovih poslova i svest da ti poslovi podsticu nacelo bilateralizma, umesto 
multi.lateralizma u medunarodnoj trgovifli, pa su stoga negativni i treba 
ih sprecavati. I pored svih zvanienih pritisaka, zivot namece svoja resc 
nja, pe i ovi poslovi zivei dalje ce se razvijati u neposrednoj buducnosti 

t Uvodni deo napisaCJ Mladen Obradovic. 
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