uvodna rijec

PiSe: Resid Muratovic, glavni i odgovorni urednik InStore magazina

U konsolidaciji organizovane
trgovine veliki je potencijal za
tradicionalnu trgovinu

esto se oko nas deSavaju velike
promjene, a da mi nismo ni svje-
sni te ¢injenice. Klimatski uslovi,
globalizacija, = demokratizacija

Su u procesu.

Probudimo se, nesto se desava, nasa
se sudbina rjesava

Ono $to se trenutno deSava na naSem trzistu, a
vezano je za posao kojim se bavimo je konsoli-
dacija organizovane trgovine. 0d Sest “velikih”
dosli smo na dva jo§ veca. Jedan veliki like od
svih, a posebno od nas iz InStore magazine za
hrabrost, odvaznost i usmjerenost ka uspjehu.
Vas uspjeh je vezan i za nas$ uspjeh, i budite jo$

bolji to o¢ekujemo od vas, jer vi sada odlucujete

“kuda ide ovaj brod” misleéi naravno na uku-
. stojite...

pno trziste, s toga budite jaki, ali pravedni.

Ono §to je vaznije u ovom trenutku da moramo
i mi viSe znati, htjeti i naravno smjeti. Prava je
prilika da se pokrenemo, jer iskustva sa drugih
znatno vecih trzista nas uce da u ovakvim situa-
cijama svi smo u prednosti. Otvara nam se Sansa
za rast, nove izazove ipotencijale.

Sama rije¢ konsolidacija znaci da se nesto sre-
duje, organizuje, malo popravlja, a to je proces
koji ima svoju zakonitost u smislu znanja i vre-
mena, a posto procesima upravljaju ljudi, neop-
hodan je i taj faktor.

- U svemu ovome mi mali, tradicionalni, kako nas
- vole zvati internacionalci i organizovani imamo
- veliku priliku. Da budem konkretan i direktan:
- Mali trgovci sad je vrijeme da svoju trgovinu
samo su mali dio promjena koje prosirite, renovirate “konsolidujete”, sredite

- asortiman i napravite razgovor sa svojim dobav-

ljacima, jer ste im vaziji nego $to mislite.

- Vikojiimate lanac trgovina krenite u potragu za

novim lokacijama, novim menadZerima i radni-

- cima sa iskustvom, jer ih ima mnogo, tu oko vas.
¢ Krajnje je vrijeme da investirate u komunika-
. ciju sa potroSacem iako su to samo vase komsi-
! je, oni su samo potrosaci i reaguju na isti nacin

kako i kad ih komuniciraju drugi.

I naravno ono najvaznije, saslu$ajte svoje do-
bavljace, jer oni vas trebaju, a vi bez njih ne po-

Dragi moji dobavljac¢i (principali i distributeri)
mazite, volite velike, ali ne zaboravite male, jo$
uvijek oninose vise od 60% trzista.

' Napomenimo jo$ 13. novembar i Sarajevo Mar-
. keting Summit, dogadaj koji morate posjetiti.
. Budite tu da u u ovom zvaniénom dijelu ¢ujemo
+ kako su uspjesni postali to Sto jesu i tu opstali,

a da u onom nezvaniénom uz kafu i ruéak proca-

. skamo o nasim potencijalima.

- Sviste pozvani . www.marketing-summit.ba
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