UVOD

POJAM SPOLINE TRGOVINE

Od davnina je medunarodna podela rada imala za posledicu nuZnost razmene
dobara i usluga izmedu zemalja. Sa razvojem proizvodnih snaga druStva u svetu je
odgovarajuce rasla i nuZnost ove razmene i u savremenim uslovima njen obim je
doveden do neslucenih razmera. Nijedna nacionalna privreda u svetu, bez obzira
na postoje€i sistem drustvenih odnosa i stepen dostignuca privrednog razvitka iz
mnogih razloga, ne moZe da se izoluje od kretanja u svetskoj privredi. Naprotiv,
savremeni razvitak medunarodnih ekonomskih odnosa ide u suprotnom pravcu.
On sve viSe, na odgovaraju¢i natin, uklapa nacionalne privrede u jedan sveobu-
hvatni sistem svetske privrede. Pri tom, svaka nacionalna privreda u tom procesu
nalazi svoj interes.

Spoljnotrgovinska razmena je i u proglosti i sada podsticana teZnjom Coveka
u svim drustvenim formacijama da pobolj$a svoje uslove rada, svoj nacin Zivota i
Zivotni standard uopste. U tom smislu, ona je postala drustveno neophodna bez
obzira na to da li joj je motiv ostvarivanje profita u toj razmeni, ili je u pitanju
drustveni interes. Jasno je da u toj razmeni zemlje, u zavisnosti od dostignutog
stepena privrednog razvitka, imaju svoje posebne i vrlo Cesto razlidite interese.
Razvijene zemlje obzebeduju prosireno trziste za plasman svojih, preteZno gotovih,
proizvoda i tekuce i potencijalne izvore za snabdevanje potrebnim sirovinama. Na-
suprot tome, zemlje u razvoju u toj razmeni vide mogucnost da u zamenu za svoja
dobra, preteZno sirovine poljoprivrednog i ekstraktivnog porekla, obezbede potre-
bna dobra za svoj ubrzani privredni razvoj i savladivanje posledica nasledene za-
ostalosti.

Spoljnotrgovinska robna razmena se odvija u uslovima nepostedne konku-
rentske borbe radi obezbedenja $to vefeg utesca u ukupnoj sumi vika vrednosti
stvorenog u proizvodnji robe, koja je predmet medunarodne razmene.

Pojam spoljne trgovine, u Sirem smislu redi, obuhvata
redovnu razmenu dobara i usluga s inostranstvom u obliku trajne i profesionalne
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delatnosti. Spoljna trgovina predstavlja deo prometa u kome se razmena obavlja
na taj nacin $to predmet kupoprodaje, prelazeéi carinsku liniju napusta teritoriju
zemlje prodavca (izvoz) ili ulazi na teritoriju zemlje kupca (uvoz). Ova razmena
obuhvata, pored razmene materijalnih dobara, jog i obavljanje najrazlicitijih pro-
izvodnih i neproizvodnih usluga po nalogu i za radun inostranih drZavljana (tran-
sport, Spedicija, osiguranje, bankarske usluge, turizam, privredne informacije i
propaganda, izdavatka i druge uslune delatnosti — remont, prerada, dorada,
gradevinska delatnost, geoloska istraZivanja i sl.).

S obzirom na uslove pod kojima se ostvaruje spoljnotrgovinski promet, ova
grana privredne delatnosti pretpostavlja postojanje posebnih struénih znanja i dru-
gih osobina u njoj zaposlenog osoblja. Najve¢i deo neophodnih inostranih sred-
stava placanja ostvaruje se izvozom robe i usluga. Za uspeh u izvr§enju ovog
znacajnog i obimnog zadatka nije dovoljna sama pretpostavka odgovarajuceg kva-
liteta predmeta kupoprodaje. Tu posebno dolazi do izraZaja stru¢no poznavanje
materije poslovanja ove privredne grane od strane u njoj zaposlenog osoblja i
njegova profesionalna privrZenost i odanost ovome pozivu punom odgovornosti.

Moramo teZiti da dobar kvalitet nagih proizvoda, gde je i priroda sa svoje
strane Cesto veoma mnogo udinila, poveravamo visokostru¢nom kadru spoljne
trgovine u nasoj zemlji. Na tome polju ostaje jo§ dosta da se uradi. Zahtevi u
ovom pogledu su dalekoseZniji i obimniji nego $to je to slucaj kod poslovnih ljudi
i kadra zaposlenog u unutradnjoj trgovini. U tom smislu posebnu obavezu namece
element inostranosti u poslovanju spoljnotrgovinskih preduzeca, gde se partner u
izvrSenju trgovatkog posla nalazi u inostranstvu.

Iztoga proizlazi neuporedivo vei rizik u poslovanju, zatim potreba poznavanja
i najudaljenijih trZiSta u svetu, njihovih spoljnotrgovinskih deviznih, carinskih, kre-
ditnih i valutnih sistema. Radi upotpunjenja trgovackih znanja neophodnih za us-
pesno poslovanje na ovom sektoru, namece se, dalje, potreba poznavanja privrednih
i politi¢kih prilika, kao i jezika u zemljama — tr¥istima od interesa, a pored toga i
poznavanje njihovih poslovnih obicaja i drugih okolnosti od uticaja. Pored teorijskog
i stru¢nog poznavanja ove materije, praksa i iskustvo steteno u radu imaju odlu¢u-
ju€i znacaj u kompletiranju stru¢njaka sposobnih za samostalno obavljanje kom-
plikovanih i odgovornih trgovackih poslova u spoljnoj trgovini.

Medunarodna kupoprodaja robe i usluga se odvija u veoma sloZenom radnom
procesu. On po fazama obuhvata delatnost u toku prethodnih priprema akta spolj-
notrgovinske kupoprodaje (izu¢avanje, nega i unapredenje domacdeg i stranog
trZista, uspostavljanje poslovnog kontakta) konceptiranje i oformljenje samog po-
sla, njegovo izvrienje u robnom i finansijskom pogledu i likvidacija. Ovaj radni
proces je danas viSe poznat pod nazivom »spoljnotrgovinsko Poslovanje«. S obzirom
na znadaj ovog vida prometa po interese nase zajednice uopste, a bilansa placanja
$ inostranstvom napose, kod nas se u poslednje vreme poklanja posebna paznja
§to solidnijem i potpunijem ovladivanju tematikom ove materije od strane kadra
zaposlenog na spoljnotrgovinskim poslovima. To je garancija da ¢e nagi poslovni
ljudi, u kontaktu s inostranim partnerima, umeti da obezbede optimalne uslove
kupoprodaje.
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Kao posledica ostvarenih drustvenih kretanja u svetu i dostignuéa savre-
mene nauke i tehnike, menja se i usavr$ava i radni postupak spoljnotrgovinskog
poslovanja. Ono se uvek prilagodava nastaloj situaciji u okolnostima od uticaja
i obezbeduje najracionalnija resenja u svom radnom procesu. Prema tome, je-
dnom dostignuti nivo znanja u Ovoj oblasti nikada ne bi smeo da stvori osecanje
samozadovoljstva i utisak kod perspektivnog kadra da u ovoj oblasti nema vite
Sta da se naudi. Naprotiv, uporedo sa razvojem i ostvarenjima na pomenutim
poljima, mora se uporno i solidno pratiti napredak i na polju spoljnotrgovin-
skog poslovanja. To se postiZe praCenjem strucne literature, domace i strane,
kao i praéenjem zakonomernosti racionalizacije postupaka i u sopstvenom sva-
kodnevnom radu na radnom mestu. Svoja i tuda radna iskustva treba paZljivo
proucavati, jer i to moZe doprineti podizanju ucinka i kvaliteta rada spoljno-
trgovinskog radnika.

ULOGA I ZNACAJ SPOLINE TRGOVINE

Kratak istorijat razvoja spoljne trgovine, od njenih praistorijskih oblika do
savremenih formi njenog odvijanja, ukazuje da se ona razvijala uporedo sa razvo-
jem proizvodnih snaga drustva. Kao najraniji proizvodadi, plemena i rodovi su, na
bazi ve¢ tada postojece drustvene podele rada, proizvodili odredenu kategoriju
dobara za Zivot primitivnog Soveka. Na bazi povecanog stepena proizvodnosti ljud-
skog rada tog doba, ve¢ se tada Pojavljuju i prvi viskovi proizvoda kod proizvodada,
koje je on mogao da zameni sa svojim susedom za neke proizvode druge upotrebne
vrednosti, a koje on nije mogao da proizvodi u isto vreme. Posto je jedna plemen-
ska zajednica u tom periodu predstavljala zatvorenu i ekonomski homogenu priv-
rednu jedinicu, to je ona, radi zadovoljenja potreba u dobrima koje nije
proizvodila, bila prinudena da se obraca »inostranstvu« — drugim susednim pleme-
nima radi razmene dobara. To su bili prvi zaleci spoljnotrgovinske razmene, pa
se iz toga izvodi zakljudak da je pojava spoljne trgovine bila starija od unutra3nje.

Unutranja trgovina je uslovljavala postojanje razvijenih proizvodnih snaga
primitivnog proizvodaca. Tada su se ovi u okviru jedne plemenske organizacije,
kao proizvodne jedinice, mogli baviti razliitim zanimanjima (zemljoradnja, stodar-
stvo, ribolov i dr.) i u okviru svoje plemenske zajednice vr3iti razmenu dobara. To
su poceci unutradnje trgovine.

Tako je, naporedo sa razvojem druStvenih proizvodnih snaga, rasla i
medunarodna razmena dobara i prosirivala svoj obim ve¢ u pretkapitalisti¢kim
drustvenim formacijama. Proizvodadi tadadnje privrede, pretezno naturalnog ka-
raktera, uglavnom su zadovoljavali svoje potrebe i obaveze prema vladajucoj
klasi, koja je jedino bila u mogucnosti da vrsi neku obimniju razmenu dobara.
Neposrednom proizvodadu je ostalo veoma malo proizvoda za razmenu i dobi-
janje proizvoda druge vrste, koji su mu bili potrebni. Prelazak od naturalnog
tipa proizvodnje, makar i na vid proste robne proizvodnje, znacio je u ovom
smislu znatan korak napred. To je potetni stadijum kapitalistitkog natina pro-
izvodnje, koji e, u meri $vVOg razvoja, naglo $iriti obim medunarodne razmene,
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